DEICHMANN

Wir, die DEICHMANN-Gruppe, sind Marktfiihrer im deutschen und europaischen Schuheinzelhandel.
Wir betreiben in 20 Landern 2.800 Filialen - davon rund 1200 Filialen allein in Deutschland. Durch
unser internationales Wachstum bauen wir diese Marktposition kontinuierlich weiter aus. Modische
Schuhe in guter Qualitat zu giinstigen Preisen - diese Vision vom Dienst am Kunden realisieren wir
durch weltweiten, direkten Einkauf, flache Hierarchien, Teamarbeit und eine menschenorientierte
Unternehmenskultur.

Wir suchen engagierte Abiturienten fur die

Ausbildung zum Bachelor of Arts (BA)
Fachrichtung Handel (m/w)

Sie wollen studieren und gleichzeitig die Praxis kennen lernen? Sie sind flexibel und bereit sich
standig zwischen zwei Welten zu bewegen? Dann erwarten Sie in unserem Unternehmen interessante
Aufgaben und handfeste Zukunftsplane.

Wahrend lhres 3 jahrigen, praxisnahen Studiums in Kooperation mit den Berufsakademien , , oder
eignen Sie sich ein breites, wirtschafts-wissenschaftliches Grundwissen an und erlernen alle
berufsrelevanten Fertigkeiten und Kenntnisse.

Das Duale Studium dauert 3 Jahre und gliedert sich in 6 Studienhalbjahre. Jedes Studienhalbjahr
umfasst einen wissenschaftsbezogen und einen praktischen Studienabschnitt, die inhaltlich und
organisatorisch aufeinander abgestimmt sind. Dabei erfolgt die Ausbildung im 3-monatigen Wechsel
zwischen der Theoriephase an der Berufsakademie und der Praxisphase bei Deichmann.

Im Rahmen der praktischen Ausbildung lernen Sie alle Arbeitsaufgaben und -ablaufe im Verkauf
kennen. Eine der sechs Praxisphasen ermdglicht Ihnen dartiber hinaus, die Abteilungen Einkauf oder
Marketing in der Verwaltung in Essen kennen zu lernen. Im Rahmen einer weiteren Praxisphase
werden Sie in einer Filiale im européischen Ausland ausgebildet.

Im Laufe des Studiums fertigen Sie 2 Projektarbeiten an und schlieBen lhr Studium mit einer
Abschlussprufung und Erstellung der Bachelorarbeit im 6. Semester ab. Im Anschluss daran
Ubernehmen Sie kurze Zeit spater die Leitung einer Filiale. Mittelfristig besteht die Moglichkeit, lhre
Karriere im Verkauf fortzusetzen oder, bei entsprechendem Personalbedarf, in die Verwaltung zu
wechseln.

Sie sind kontaktfreudig, mehr "Macher" als "Schreibtischtyp”, bereit, sich standig auf neue
Herausforderungen einzustellen. Sie wollen sich und anderen beweisen, dass Sie mehr drauf haben
als der Durchschnitt. Sie sind davon tberzeugt, dass Erfolg nur tiber Leistung machbar ist und wollen
sich deshalb im Berufsleben voll engagieren.

Schaft DEICHMANN




